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PRE-PROPUESTA DE PROYECTO CDTI – ACCIÓ (abstract)
Si ha indicado en el formulario de inscripción su interés en mantener una reunión con el punto nacional de contacto de CDTI y ACCIÓ, es necesario rellenar este cuestionario adjuntarlo a en el formulario de inscripción antes del próximo 25 de junio a las 12:00h. Una vez aceptado la reunió por parte de la organización, recibirás un email de confirmación de la misma. Es imprescindible adjuntar este abstract en la inscripción para que la reunión sea aceptada. 
Toda la información será utilizada confidencialmente por ACCIÓ/CDTI y con el único propósito de asesorarle en la preparación de su propuesta.
La extensión máxima del formulario es de tres páginas.
1. Información del participante.
	Nombre
	Alex Armengol

	Entidad
	Hotel Termes Montbrió SL

	Teléfono
	659431765 o 00376327748

	E-mail
	aarmengol@rocblanchotels.com


Descripción de la entidad
	Roc Blanc Hotels es un grupo familiar especializado en el sector Spa y Convenciones. Con Hotel Termes Montbrió, el grupo obtuvo en 2003 el premio al mejor Spa de Europa justo después de inaugurar el Aquatonic en 2002. Aquatonic, esta innovación disruptiva, con la que hemos democratizado la industria del Spa en Tarragona, para nosotros representa el mejor modelo de negocio en el que hemos sido capaces de reponer la inversión en tan solo 3 años. También somos socios de Caldea en Andorra donde ha sido un éxito comercial desde sus inicios en 1994 y es todavía hoy uno de los motores del gran centro comercial Andorra. Ha llegado la hora de evolucionar este concepto y situarlo con la máxima escalabilidad posible dentro de los centros comerciales del mundo rompiendo la homogeneidad de estos con un producto innovador capaz de competir con los cines a un precio de 3 a 5 veces superior a este.


2. Propuesta
	Acrónimo
	PdA

	Título 
	Paseo de Agua

	Coste total estimado
	Prueba piloto: 8M€

	Ámbito Sectorial
	Spa


Lista de participantes (indicar primero el nombre del coordinador)
	Nombre de la entidad: Departamento de Expansión Hotel Termes Montbrió SL

	Coordinador: Alex Armengol

	


Lista de entidades subcontratadas

	Nombre de la entidad

	Fluidra: líder mundial en piscinas y también, tratamientos de agua

	Naos: arquitectos gallegos

	Penta Research: empresa chilena de estudios de mercado 

	Mall Plaza: líder de centros comerciales en Chile

	Intu: líder de centros comerciales en UK y pretendiente a líder de centros comerciales en España en un plazo de 3 a 5 años


Resumen de la propuesta (máximo 2 páginas)

Objetivos i descripción del proyecto
	Mi abuelo fue pionero en la industria del Spa en el 1973 con el Centro Termal del Hotel Roc Blanc, versión 1.0, piscina con chorros i cabinas de tratamiento. Mi padre innovó en 2002 con el Aquatonic, versión 2.0, disrupción del Spa, del “hola, buenos días 80€” pasó al “hola, buenos días 30€”, la “democratización” del Spa. Ahora se trata de hacer la versión 3.0, estandarizar el producto para hacerlo escalable en el máximo número posible de centros comerciales en el mundo. Mi estrategia ha sido convencer a grandes cadenas de centros comerciales de la necesidad del producto en sus instalaciones de las que ya he conseguido oferta comercial de dos líderes en sus respectivos mercados (Chile, UK y España). Estos están dispuestos como mínimo a hacer una prueba piloto cada uno en la que podrían la mitad de la inversión necesaria y alquilarnos el espacio, para, si funciona, escalarlo en el máximo número posible de sus instalaciones (potencial mínimo 20 Paseos de Agua). 
El proyecto en si se basa en evolucionar el concepto de Spa democrático convirtiéndolo en un producto asequible de inversión y potenciar mucho su parte comercial a través de incluir dentro servicios que cubrirán necesidades de colectivos concretos para poder así mantener una gran ocupación no solo el fin de semana sino entre semana. A parte de cubrir el hecho de las 2 o 3 horas de Paseo de Agua de Salud y Bienestar, el proyecto apunta también al mercado de entretenimiento, eventos (empresa, cultural i educativo), escuelas, gimnasio, buceo, holístico, comida orgánica, naturaleza y festivo.
Su objetivo es ofrecer dentro de los centros comerciales un producto capaz de romper con la homogeneidad mundializada con un importante flujo de clientes similar al que tienen los cines.



Impacto esperado (necesidad a la que responde el proyecto)
	En la actualidad ya tenemos 2 proyectos avanzados:

· PdA Mall Plaza Oeste en Santiago de Chile. Es el 5º centro comercial más grande del país situado en una zona muy popular. Tenemos el ante-proyecto hecho y un estudio de mercado profesional con resultados sorprendentes que avalan los números aceptados por el grupo Mall Plaza y la de los inversores locales que ya nos han dicho que si funciona quieren también entrar en el futuro crecimiento. En estos momentos estamos a la búsqueda del 25% faltante de inversión en la que Mall Plaza nos obliga a encontrar un perfil inversor determinado, una de las potencias económicas de Chile que en estos momentos están buscando mis representantes en Chile.

· PdA Intu Costa del Sol en Torremolinos. Este proyecto de centro comercial es el buque insignia de Intu para su crecimiento futuro. Estan convencidos que el futuro de los centros comerciales pasa por la capacidad de entretenimiento de estos (acaban de comprar el centro comercial Puerto Venecia de Zaragoza) y por lo tanto lo han ideado como un parque temático en donde PdA se acopla a su estrategia perfectamente y pretende ser uno de sus motores importantes. Esta hecho el ante-proyecto y los números, falta todavía encontrar a los inversores.

Nuestro posicionamiento como Hotel Termes Montbrió es convertirse en los diseñadores y gestores de estas instalaciones a través de un contrato de gestión y poner el mínimo capital posible.



Estructura (paquetes de trabajo, duración)
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